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Rodzina, ktorg kochasz.
Dom, o ktory dbas:z.
Czas, ktory oszczedzasz.

Betterware.
Kazdego dnia tatwiej, przyjemniej, lepiej.

WITAMY W SWIECIE BETTERWARE!

Dziekujemy, ze skorzystali Panstwo z naszej propozycji wspotpracy i gratulujemy
podjecia trafnej decyzji.

Dziatajac z Betterware Polska, bedg Panstwo mogli nie tylko podnies¢ wysokoscé
swoich zarobkdéw, ale rowniez korzystac zinnowacyjnych produktow utatwiajgcych
domowe zycie, czerpac satysfakcje z profitdw, jakie daje wtasny biznes, oraz
cieszy¢ sie wolnoscig i radoscia zycia w gronie zyczliwych i przyjaznych ludzi.

Betterware sprzedaje swoje towary tylko i wytgcznie poprzez sieC sprzedazy
bezposredniej, z pominieciem tradycyjnych sklepdéw. Nasi Przedstawiciele moga
zarobi¢ duze pienigdze za rozwdj struktury, ktdra bedzie sprzedawacé produkty
Betterware.



NASZA HISTORIA

Byt rok 1928...
...we wschodnim Londynie Albert Edward Clark i Edward Ernest
Willis zatozyli firme Betterwear. Bezposrednia sprzedaz sprzetu

i sSrodkéw do gospodarstwa domowego okazata sie prawdziwym
hitem. Biznes rozwijat sie tak dobrze, ze na poczatku lat 30.
otworzono fabryke w Romford. Asortyment zostat rozszerzony,
a nazwe firmy zmieniono na Betterware, aby podkresli¢
rosnaca réznorodnos¢ produkowanego sprzetu i artykutéw
czyszczacych.

Betterware szybko uzyskato znaczgca pozycje wsréd firm

zajmujgcych sie sprzedazg bezposrednia. Lata 60. przyniosty

kolejny dynamiczny wzrost sprzedazy, a firma Betterware
zostata uznana za jednego z szesciu wiodacych dostawcow
w branzy gospodarstwa domowego.

W latach 80. zostata rozwinieta sie¢ oddziatéw we Franciji,
Hiszpanii, Niemczech i Australii. Sprzedaz zagraniczna przekroczyta
dwukrotnie, a wkrotce trzykrotnie wartos¢ sprzedazy przypadajacej na
jednego klienta na Wyspach Brytyjskich. Wprowadzenie nowych katalogéw,
ekspansja zagraniczna oraz $cislejsze powiazanie wynikow sprzedazy
Z poziomem wynagrodzen dato podstawy do poszukiwan nowych
mozliwosci inwestycyjnych.

W latach 90. warto$¢ udziatow spoétki wzrosta tak znaczaco, ze znalazta sie
ona na liscie 500 najlepszych firm wedtug Financial Times.

Obecnie Betterware to nowoczesna firma z silng pozycja na rynku. Nasze produkty
ciesza sie doskonatg opinig, a oferta jest stale wzbogacana o nowe pomysty i rozwigzania

dla catej rodziny. Przedstawiciele Betterware dostarczaja produkty ponad 7 milionom klientéw
w Europie, Ameryce Srodkowej, Australii i Azji.

Rok 2007

Firma rozpoczeta swoja dziatalno$¢ w Polsce. Dzisiaj Betterware oferuje, oprécz znakomitych produktéw do
domu, rowniez produkty chronigce i wspomagajace Twoje zdrowie (kategoria Blue Nature) oraz doskonatej
jakosci kosmetyki (Blue Nature Innovative Cosmetics). Dzieki temu ma szanse dociera¢ do nieograniczonej
rzeszy klientéw.

Rok 2013
Firma wchodzi do Republiki Czeskiej i spektakularnie podbija rynek. Bogate portfolio spotyka sie z wielkim
uznaniem spotecznosci czeskie;.

Rok 2014
Dynamiczny rozwdj na rynku czeskim w sposoéb naturalny kieruje dziatalnos¢ Betterware
do Stowacji.

Rok 2016
Firma wchodzi na Wegry ze swojg dziatalnoscig i juz w pierwszym roku moze pochwali¢ sie sukcesem.

Rok 2017
Betterware otwiera dziatalnos¢ w Rumunii i to nie jest ostatnie stowo geograficznego rozwoju Firmy...



BETTERWARE DZISIAJ

Nasza Misja

Pragniemy poprawiac jakos¢ zycia rodzinnego, dajgc naszym Klientom pomysty
na lepszy dom i zdrowy styl zycia, pomagajac osiggac¢ niezaleznosc¢ finansowa
naszym Przedstawicielom, dbajgc o rozwdj zawodowy naszych Pracownikow.

Nasi Klienci

Wierzymy, ze utatwiajgc codzienne domowe czynnosci, pomagamy naszym
Klientom zy¢ wygodniej, przyjemniej, blizej rodziny i przyjaciét. Rocznie firma
Betterware wprowadza na rynek kilkaset nowych produktow.

Nasi Przedstawiciele

Pragniemy dawac¢ szanse kazdemu, kto chce rozwija¢ swoje umiejetnosci
i dazy¢ do poprawy jakosci zycia. Plan Marketingowy Betterware umozliwia
Przedstawicielom szybkie rozpoczecie i dynamiczny rozwdj wtasnego biznesu
bez ryzyka, naktadu srodkow i inwestyciji.




SPRZEDAZ BEZPOSREDNIA — MARKETING WIELOPOZIOMOWY

Wedtug analitykdw biznesu, sprzedaz bezposrednia, a zwtaszcza marketing
wielopoziomowy (MLM), nalezy do najbardziej dynamicznie rozwijajgcych sie
branz. Trend ten utrzyma sie jeszcze przez co najmniej kilkanascie lat. Mimo,
ze na Swiecie ma ponad 200-letnig tradycje (pierwszy produkt dystrybuowany
byt w sprzedazy bezposredniej w 1768 roku), w Polsce branza ta znana jest dopiero
od lat dziewiecdziesigtych XX wieku.

Z kazdym rokiem przybywa w naszym kraju zaréwno klientow korzystajacych
z tej formy zakupodw, jak i 0séb, ktére zwigzaty ze sprzedazg bezposrednig swojg
kariere zawodowa. | nic dziwnego! Marketing wielopoziomowy to biznes réwnych
szans, zajecie dla kazdego, kto ceni wolnos¢ i niezaleznos¢, pragnie rozwoju
osobistego i chce osiggac sukcesy zawodowe i materialne. Tutaj nikt nie pyta,
ile masz lat, jakie posiadasz wyksztatcenie, doswiadczenie zawodowe, plany ro-
dzinne, liczbe dzieci i czy zawsze bedziesz do dyspozyciji firmy. Nie ma rowniez
znaczenia to, czy umiesz sprzedawac, wystarczy, ze bedziesz uzywat produktow
i polecat je znajomym — Twoja rekomendacja to najlepsza technika sprzedazy.

W  sprzedazy bezposredniej korzystaja  row-
niez klienci. Dzigki pominieciu wszystkich
ogniw posredniczacych, ktére wystepuja
w tradycyjnym handlu, takich jak: hurtownie,
punkty detaliczne i inni posrednicy, firmy
sprzedazy bezposredniej moga sprzedawac
swojproduktbez obcigzaniago dodatkowymi
marzami, czyli po dobrych cenach i w dobrej
jakosci. Korzystasz Ty, korzysta Twdoj klient.
Po prostu.




KORZYSCI DLA CIEBIE W BETTERWARE POLSKA

Wspétpraca z renomowang firma z ponad 80-letnig tradycja

Szerokie grono odbiorcow dzieki rozbudowanej ofercie katalogowej

a. Artykuty gospodarstwa domowego
b. Suplementy i produkty promujace zdrowy styl zycia
C. Innowacyjne kosmetyki do pielegnacji twarzy, ciata i wiosow

Dynamiczna droga do finansowego sukcesu

1. Lukratywny Plan Marketingowy daje nieograniczone mozliwosci zarabiania
Zysk Natychmiastowy 30% lub 43%

Rabaty Indywidualne do 15%

Rabaty Grupowe do 15%

Premie Menadzerskie i Dyrektorskie 10%, 1%, 0,5% 0,25%
Nagrody pieniezne od 500 zt do 25 000 zt

Mozliwos¢ awansu zawodowego i spotecznego
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Elastycznos$¢é wyboru czasu, miejsca i sposobu dziatania

a. Ty decydujesz, ile czasu poswiecasz, ile bedziesz zarabiac,
jak czesto otrzymasz podwyzke i awans

b. Tylko Ty jestes swoim szefem

Wygoda i brak ryzyka

a. Zamowione produkty kurier dostarczy Ci bezposrednio do domu

b. Gwarancja jakosci — w ciggu 30 dni mozesz zwréci¢ produkt
do Betterware Polska, jesli nie spetni oczekiwan Twoich klientoéw

Rozwdj osobisty — szkolenia, seminaria, konferencje
a. Zdobywasz wiedze i umiejetnosci biznesowe, dzieki ktérym tatwo
podazasz kolejnymi etapami kariery

Styl zycia — przyjemnos¢ zycia

a. Poznajesz fantastycznych ludzi takich jak Ty

b. Wspdlne wyjazdy integracyjne, podrdze zagraniczne, dobra zabawa
i przyjaznie, ktore fgczg na cate zycie



KORZYSCI DLA TWOICH KLIENTOW

|

Innowacyjne artykuty domowego uzytku, utatwiajgce codzienne zycie
oraz doskonatej jakosci produkty dla zdrowia i urody

Liczne promocje cenowe

Oszczednosé czasu i wygoda — bez pospiechu, bez kolejek, bez stresu
Klient wybiera z katalogu produkty, ktére otrzyma bezposrednio do domu

Doradztwo i pomoc w wyborze najciekawszych ofert

Gwarancja jakosci — mozliwos¢ zwrotu towaru do 14 dni
Przedstawicielowi Betterware Polska

Gwarancja 12 miesiecy na ewentualne wady produktu

Czlonkostwo w Polskim Stowarzyszeniu Sprzedazy Bezposredniej
zapewnia wysokie standardy dziatalnosci.




ZARABIANIE Z BETTERWARE JEST tATWE | PRZYJEMNE!

Mozesz zyskiwac na 3 sposoby:

1] Oszczedzac na 30% lub 43% (dotyczy suplementéw Blue Nature) marzy
— dzieki kupowaniu naszych produktéw po specjalnej cenie tylko dla
Cztonkow Klubu Betterware.

2 | Korzystac z rabatoéw od 3% do 15% - dzieki polecaniu naszych produktow
swoim bliskim, przyjaciotom, znajomym, znajomym znajomych...
(3 | Otrzymywac dodatkowo bonusy i lukratywne nagrody pieniezne — dzieki

budowaniu i prowadzeniu wtasnej struktury sprzedazowe;.

Mozesz wybra¢ jedna z tych trzech mozliwosci, ale najwiecej skorzystasz
i najszybciej osiggniesz materialny sukces i niezaleznosc, taczac wszystkie trzy.
Twoj wybor — nasze wsparcie.

'us
NAJLEPSZYM PRZYJACIELEM KOBIETY SA DIAMENTY, NRlie
NAJLEPSZYM PRZYJACIELEM PRZEDSTAWICIELA /
BETTERWARE JEST KATALOG! -

LIPIEC 2975

katwo znajdziesz Klientow — produkty Betterware to @ . | /

artykuty powszechnego uzytku domowego, przy- e _ ’ 5

datne w kazdej kuchni, garderobie, czy tazience.
Osoby dbajace o zdrowy styl zycia odkryja fan- _
tastyczne, naturalne produkty z kategorii Blue s Vu j@
Nature. Kazdy, kto uzywa kosmetykéw, zarow- N, i
no pielegnacyjnych jak i do makijazu, pokocha
najwyzszg jakos¢ produktow wioskiej marki Bottega
Verde opartych na naturalnych sktadnikach aktywnych.
Uzywaj produktow Betterware, stosuj je na co dzien. -"lir
Wtedy sprzedaz stanie sie bardzo fatwa i naturalna
— po prostu polecasz doskonate produkty, ktorych
sama uzywasz.

Nie musisz mie¢ doswiadczenia sprzedazowego, by
dobrze sprzedawa¢. Twoim najlepszym ekspertem
sprzedazy sg Katalogi — zawsze miej je przy sobie, gdy wychodzisz z domu.



CO NALEZY ROBIC?

1| Po prostu prezentuj katalogi z produktami Betterware, Blue Nature i Bottega Verde
ludziom, ktérych znasz i tym, ktdrych oni znaja.

(2 | Gdzie znajdziesz Klientdw? Na poczatek stworz swojg baze danych,
czyli listg z nazwiskami minimum 30 oséb, ktorym pokazesz katalog:
a. krewni, znajomi, sasiedzi, kolezanki i koledzy z pracy, znajomi

z roznych organizacji, sitowni, Komitetu Rodzicielskiego, klubu,
znajomi znajomych,

b. osoby, z ktorymi masz kontakty urzedowe lub handlowe, ludzie,
ktérych spotykasz w autobusie, u dentysty, w supermarkecie, w kinie,
C. gotowe listy nazwisk znajdziesz w swoim telefonie komdrkowym,

kalendarzach i notesach z ubiegtych lat.

B Ztota zasada: zawsze pro$ o polecenie: jesli osoba, z ktérg rozmawiasz, nie jest
w tym momencie gotowa do zakupu, popros ja o nazwiska jej znajomych, ktérzy
chcieliby obejrze¢ katalog. W ten sposéb bedziesz powiekszac swoja liste.

4 | Rozno$ katalogi — zostawiaj je w miejscach takich jak: poczekalnie lekarskie,
banki, fryzjer, uczelnie, poczta, salony urody i odnowy biologicznej. Uwaga!
Pamietaj, by wpisa¢ na ostatniej stronie katalogu swoje dane z numerem
telefonu wigcznie, bo tylko w ten sposdb odbiorca katalogu bedzie mdogt
do Ciebie dotrzec!

5 | Zamawiaj minimum 10 katalogéw na miesigc. Kazdy katalog to Twadj sklep. Chcesz
miec jeden sklepik czy catg sie¢ sklepow? lle sklepéw chcesz otworzyé?

WIECEJ WIECEJ. WIEKSZE WIEKSZE
KATALOGOW KLIENTOW ZAMOWIENIA DOCHODY

Im wigcej katalogow rozniesiesz, tym wiecej zhierzesz zamowien, tym wigksza osiggniesz
sprzedaz, tym wiecej nowych Przedstawicieli dotaczy do Ciebie.



ILE MOZESZ ZAROBIC SPRZEDAJAC?

Prezentuj katalog z produktami Betterware, Blue Nature i zbieraj zamdwienia,
a Twoj Zysk Natychmiastowy to marza 30%.

Przyktad 1:
Zatozmy, ze masz 10 klientow.
Kazdy z nich ztozyt zamdwienie za 65 zt (w cenach katalogowych)

Betterware ptacisz: 500 zt (z VAT)
Od klientow otrzymujesz : 650 zt (500 zt + marza 30%)
Zyskujesz: 150 zt

To jest Twdj Zysk Natychmiastowy.
Im wiecej klientéw, tym wieksza sprzedaz i wyzszy Zysk Natychmiastowy.

A TO DOPIERO POCZATEK!

Dodatkowo mozesz zarabiaé, uzyskujac specjalne rabaty, ktérych wysokos¢
zalezy od wielkosci obrotow Twoich oraz Twojej Grupy Przedstawicieli. Kazdy
produkt katalogowy Betterware oprécz swojej ceny ma okreslong liczbe punktow
(P) (doktadna informacje znajdziesz w cenniku Przedstawiciela). Im wyzsze sg

Twoje obroty punktowe, tym wyzszy rabat Ci przystuguje.

Spéjrz:
TABELA RABATOW
Obroty Twoje
i Twojej Grupy w punktach Poziom rabatu (%)
200- 499 3% Przedstawiciel
500-1199 6% Przedstawiciel
1200-1999 9% Przedstawiciel
2 000-3999 12% Starszy Przedstawiciel
4 000 i wiecej 15% LIDER

Rabat naliczany jest od wartosci netto obrotow Twoich i Twojej Grupy.
1 P ma wartos¢ ok. 2 zt netto, czyli zakup produktow za 200 P = ok. 400 zt netto



NIE MUSISZ DUZO SPRZEDAWAC, BY DUZ0 ZARABIAC!

Mozesz sam, dzieki zakupom osobistym, uzyskiwa¢ dodatkowe rabaty, ale duzo
tatwiej i szybciej osiggniesz wyzsze poziomy rabatowe i wyzsze zarobki, budujac
wiasng strukture sprzedazy, czyli zapraszajgc do wspdtpracy nowych Przedstawicieli.
W ten sposéb wprowadzasz w czyn zasade "Pracuj madrzej, a nie ciezej"

Rodzina, ktorg kochasz.
Dom, o ktory dbasz.
Pieniadze, ktore zarabiasz.
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Perfect Body



JAK TO ZROBIG? TO PROSTE!

Zachec¢ swoich znajomych, by robili to, co Ty: prezentowali katalogi i zbierali

zamowienia.

Spojrz na przykiad 2:
Zaprositas/zaprosites do wspotpracy 2 osoby.
Kazdy z Was zamawia za 100 P

Twaj osobisty obrét to 100 P (ok. 200 zt netto)
taczny obrét Twoich Przedstawicieli to 200 P (ok. 400 zt netto)
Razem uzyskujecie 300 P (ok. 600 zt netto)

Dzieki temu, oprdcz zysku natychmiastowego,
kwalifikujesz sie do 3% rabatu (sprawdz w tabeli rabatow).

100 P

100 P 100 P

D

Twoje Pieniadze to:

Zysk Natychmiastowy 73,80 zt
Rabat 3% od swojego obrotu 6,00 zt (200 x 3%)
Rabat 3% od obrotu Twojej Grupy 12,00 zt (400 x 3%)
Razem 91,80 zi

ZROBILAS/ES ZAKUPY ZA 200 Zt NETTO, A ZAROBItAS/ES 91,80 zt!

Rabaty, bonusy, nagrody dostaniesz za rozwoj sieci sprzedazy.
Nie musisz sam sprzedawac, aby dostaé bonusy — wystarczy,
ze zbudujesz grupy i sam zakupisz produkty za 100P



Mozesz tatwo zwielokrotni¢ swoje dochody, zapraszajgc wiecej 0sob
do wspotpracy. Buduj swoj zespdt Przedstawicieli — i zacznij wies¢ zycie,
o jakim marzysz!

Zachec 5 znajomych, by robili to, co Ty: prezentowali katalog i zbierali zamdwienia.
Tak powstanie Twoj pierwszy poziom, czyli zespét Przedstawicieli bezposrednio
przez Ciebie zasponsorowanych. W ten sposob tworzysz zalgzek swojej Grupy
Osobistej i wlasnego biznesu.

Przyktad 3:

Niech kazdy z Was ztozy zamodwienie za 150 P (ok. 300 zt netto).
Twaj osobisty obrét to 150 P (ok. 300 zt netto)
taczny obrét Twoich Przedstawicieli to 750 P (ok. 1500 zt netto)
Razem uzyskujecie 900 P (ok. 1800 zt netto).

W ten sposéb Ty uzyskujesz rabat 6% (sprawdz w tabeli rabatow).
To oznacza, ze oprécz 30% zysku natychmiastowego,
ktory w tym przyktadzie wyniesie

okoto 110 zt, otrzymasz 6% rabat

od wiasnych zakupow, 150 P

czyli 18 zt (300 zt x 6%).

Dodatkowo otrzymasz 6% 150 P 150 P
od obrotéw swoich ludzi,

czyli 90 zt (1500 zt x 6%). (

150 P ? 150 P
150 P
Twoje Pieniadze to:
Zysk natychmiastowy: 110,70 zt
Rabat od swojego obrotu 6%: 18,00 zt
Rabat od obrotu Twojej Grupy 6%: 90,00 zt
Razem: 218,70 zt

SAMA ZROBILAS/ES ZAKUPY ZA 300 Zt NETTO, A ZAROBRAS/ES 218,70 211



CZAS NA KROK DRUGI - TYTUL LIDERA

Poméz Przedstawicielom swojego pierwszego poziomu zaprosi¢ po 5 nowych
0sob. To nastepny krok na drodze do sukcesu. Twoja strukturamajuz drugi poziom!
Twoja Grupa Osobista wraz z Toba

liczy 31 osdb, a przeciez sam/a / (%)
zasponsorowatas/es tylko 5 osob. + (7 tinia)
+ 25 (8 tnia)

S a0l
Przyktad 4:

Niech kazdy z Was zrobi zakupy na 150 P, czyli ok. 300 zt netto.

Razem macie 4 650 P (31 x 150P ), czyli ok. 9300 zt netto (4 650 x 2 zt).
Kwalifikujesz sie do 15% rabatu (sprawdz w tabeli rabatow).

Uzyskujesz tytut Lidera.

Twoja Grupa wraz z Toba wypracowata 9 300 zt netto, z czego 15%, tj.1395 zt,
stanowi kwote do podziatu w grupie w odpowiednich proporcjach wynikajacych
z przystugujgcych rabatéw.

Kazdy Twoj Przedstawiciel z pierwszego poziomu uzyskat ze swojg grupa (kazdy

zasponsorowat 5 oséb) obrét 900 P, co daje im poziom rabatowy 6%. W zwigzku
z tym Ty otrzymasz od obrotow swojej grupy 9% (15% - 6%).

Twoje Pieniadze to:

Zysk Natychmiastowy 30% 110 zt
Od swoich zakupdéw osobistych 15%: 45 zt
Od swojej grupy 9% (15% - 6%): 810 zt
Razem: 965 zt

PAMIETASZ? ZROBILAS/ES ZAKUPY G65.00 ;6
14

ZA 150 P, CZYLI OK. 300 Zt. NETTO,

ATWOJ 2vskT0 965 z£ L1 1215 21 + 250,00 ¢

Pamietaj: wszystko, co robisz, to zapraszanie

innych, by robili to, co Ty. Po prostu. , 2’5, 00 }6




JAK BUDOWAG SWOJA GRUPE PRZEDSTAWICIELI

Wyrézniamy 3 podstawowe sposoby rekrutowania. Wybierz ten, ktory najlepiej
pasuje do Ciebie, ale nie koncentruj sie tylko na jednym sposobie. Wyprobuj
wszystkie mozliwosci. Pamietaj aby zawsze prosi¢ o rekomendacje (polecenia)
innych oséb od ludzi ktérych znasz.

Sposoby sponsorowania:

1] rozmowa indywidualna - spotkanie jeden na jeden, Ty i potencjalny
Przedstawiciel albo dwa na jeden - Ty, Twéj Sponsor i potencjalny
Przedstawiciel,

2] spotkania domowe - prezentacje prowadzone w domowym Kklimacie,
organizowane dla mniejszej grupy,

(3 | spotkania grupowe - prezentacje dla wiekszej grupy zainteresowanych
0s0b,
4] ankiety - promocje, prezentacje produktowe w hipermarketach,

na festynach, targach — pomoga Ci zdobywac¢ nowe kontakty.

Niezaleznie od tego, jaki sposéb wybierzesz, pamietaj, ze nie jestes sam. Twoj
Sponsor / Lider pomoga Ci i doradzg tak, jak kiedys ktos pomégt im, a Ty
~ pomozesz kiedys swoim Przedstawicielom.




GDY MASZ NOWEGO PRZEDSTAWICIELA...

Przekaz mu najistotniejsze informacje niezbedne do tego, by mdgt
z sukcesem rozpoczaC dziatalnos¢. Uzywaj firmowego prezentera
zaprojektowanego specjalnie na potrzeby pierwszych prezentacii:

a. oméw katalog — pokaz, ktore produkty cieszg sie szczegdlnym
powodzeniem,
b. poméz mu stworzyC jego pierwszg liste minimum 30 nazwisk
potencjalnych Klientow:
o powiedz, by wybrat 5 0séb, do ktérych podjdzie z katalogiem
w ciggu najblizszych 2-3 dni,
. oraz 5 os6b, ktoére zaprosi na spotkanie ,Prezentacja
Betterware”,
o pozostate osoby z listy powinien odwiedzi¢ w kolejnych
dniach,
C. przedstaw procedury obowigzujace w firmie:
° sktadanie zamodwien, dostarczanie zamowien,
o whnioski rejestracyjne, sposob kontaktowania sie z Tobag,
z firma,
o wyttumacz, co to sag punkty, jak korzystac¢ z cennika,
o jak dziata gwarancja jakosci.

Wyjasnij, na czym polega program ,tatwy Start” — zachecaj do wziecia
w nimudziatu. Powiedz jak szybko mozna zrobic¢ swoje pierwsze zamowienie
100 P i zaoszczedzi¢ zamawiajgc Starter Profesjonalny.

Omow Plan Marketingowy:

a. opowiedz o rabatach i bonusach,

b. omow schemat poziomow rabatowych.

Zapro§ nowego Przedstawiciela na spotkanie z Twoim Starszym
Przedstawicielem lub Liderem - takie spotkanie powinno sie odbywac
minimum raz w miesigcu dla wszystkich nowych Przedstawicieli. Dzigki
temu nowe osoby fatwiej odnajdg sie w Swiecie Betterware, nawigzg nowe
kontakty i poznajg innych Przedstawicieli o takim samym statusie.
Powiedz Przedstawicielowi, ze skontaktujesz sie z nim za 3 - 4 dni,
by upewnic sie, czy daje sobie rade. | zréb to!

Jesli masz pytania - pytaj swojego sponsora, Lidera, menadzera,
pracownikéw Biura Obstugi Betterware. Nie wahaj si¢ zadawaé pytan -
od odpowiedzi moze zaleze¢ Twoj sukces.



NIEOGRANICZONE MOZLIWOSCI

Plan Marketingowy Betterware daje nieograniczone mozliwosci zarabiania pieniedzy.

Rekrutacja i budowa wtasnej struktury sprzedazy to najprostszy sposob na szybki
rozwoj biznesu, a kreowanie i szkolenie nowych Liderow to najbardziej efektywny
sposob na zwielokrotnianie swoich dochoddéw.

Wspieraj swoich Przedstawicieli w odnoszeniu sukcesu, ucz ich, jak organizowac
zespot sprzedazowy, pomagaj im uzyskac tytut Lidera, a Twoje dochody osiggna
poziom, ktéry pomoze Ci spetnia¢ marzenia. Oprocz rabatéw bedziesz zarabiac
dzieki specjalnym bonusom menadzerskim i dyrektorskim oraz jednorazowym
nagrodom pienieznym. Szczegoty znajdziesz w ,,Planie Marketingowym”.

Gdy masz wiecej niz jednego Przedstawiciela w pierwszej linii, wkraczasz na
droge liderska. Tytut Lidera uzyskasz za obroty swojej struktury o wartosci 4 000
P. Wkrétce pokonasz nastepne szczeble kariery w Betterware.

Gdy wyszkolisz pierwszego Lidera (4000 P) i Twoja pozostata ,‘w+++¢
Grupa Osobista zrealizuje obroty o wartosci 2000 P, e

a w GO zarejestrowany zostanie nowy Przedstawiciel
z zamowieniem min. 100 P, uzyskasz tytut Mena-
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dzera. Potem nastepny tytut i nastepny... Twoje
dochody wzrosna wielokrotnie. Spojrz

na wykres obok, jak orientacyjnie 4
wygladajg dochody na
poszczegodlnych poziomach.

Zyczymy powodzenia!
Zespot Betterware

Zioty

Dyrektor Generalny

Dyrektor

6 000 zi/mies.
Starszy

Dyrektor Generalny

+ nagroda 4 000 zt
Szafirowy

Dyrektor Generalny
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3 000 z/mies.

+ nagroda 1 000 z
15 000 z/mies.

+ nagroda 8 000 zt
18 000 zi/mies.

+ nagroda 12 000 zt
Diamentowy
Dyrektor Generalny

+ samochad firmowy
25 000 z/mies.

Starszy Menadzer
Starszy Dyrektor

10 000 z#/mies.

+ nagroda 6 000 z
Dyrektor Generalny
+ nagroda 16 000 zt
30 000 zi/mies.

+ nagroda 20 000 zt
40 000 zi/mies.

+ nagroda 25 000 zt




SKLADANIE ZAMOWIEN W BETTERWARE

Gdy zbierzesz zamodwienia od klientéw, przekaz je Betterware do realizacji.

Jak sktada¢ zaméwienia?
To bardzo proste i wygodne!

1. Zamowienie mozna ztozy¢:
o Na stronie internetowej www.betterware.pl
o E-mailem na adres: zamawiam@betterware.pl
° Telefonicznie 22 318 33 33 lub faxem 22 318 33 34
2. Optata wysytkowa — zalezna od ilosci punktow — patrz cennik
° Zamoéwienie do 99 punktéw = optata 14,00 zt
o Zamowienie 100 punktéw i wiecej = bez optaty, koszty ponosi firma
3. Dostawa
° Zamowione produkty dostarczone beda kurierem na adres korespondencyjny
o Zamowienie jest ptatne on-line lub kurierowi przy odbiorze
° Kurier pobiera tylko kwote z faktury
° Kurier nie ma prawa pobiera¢ zadnych dodatkowych optat z tytutu doreczenia paczki

— ewentualne optaty naliczone beda do faktury

° Termin realizacji zamoéwienia — do 5 dni roboczych
4. Dziatalno$¢ gospodarcza
o Warunkiem jest dostarczenie kompletu dokumentow rejestracyjnych:
o Whiosku rejestracyjnego (podpisany przez kandydata i sponsora)
o W przypadku rejestraciji firmy réwniez:
° Zaswiadczenie (kopia) o wpisie do ewidencji dziatalnosci gospodarcze;j
° Numer REGON
° Numer NIP
° Numer konta
[ ]

Oswiadczenie o wyborze zwolnienia z VAT lub zgtoszenie rejestracyjne
VAT-R dla os6b bedacych czynnym podatnikiem podatku VAT
° Upowaznienie (oryginat) dla Betterware do wystawiania faktur
lub rachunkéw w imieniu Przedstawiciela (do pobrania na stronie
www.betterware.pl w Strefie dla Przedstawiciela)
o Zobowigzanie do podania pisemnej informacji o zawieszeniu,
zakonczeniu dziatalnosci lub przekroczeniu progu zwalniajgcego z VAT
oraz jakichkolwiek innych zmian z wyprzedzeniem miesiecznym.
W przeciwnym razie wszelkie korekty i wyjasnienia przed Urzedem
Skarbowym spoczywaja na Przedstawicielu.



5. Reklamacije

° Do sktadanej reklamaciji nalezy dotaczy¢ kopie faktury, na ktérej znajduje sie
reklamowany produkt

° Gwarancja jakosci
° Klient ma prawo do zwrotu kupionych towaréw w terminie 14 dni od daty zakupu

pod warunkiem, ze produkt ten nie jest zniszczony, a w przypadku produktéw do
czyszczenia lub kosmetykdow, zuzyty nie wiecej niz w jednej trzeciej swojej
zawartosci.

° Przedstawiciel zobowigzany jest zwrécic¢ klientowi zaptacong przez niego kwote
i przesta¢ produkt pocztg jako przesytke ekonomiczng do siedziby Betterware
w Polsce w terminie 30 dni liczonych od dostarczenia produktu Przedstawicielowi
wraz z wypetnionym drukiem reklamaciji i kopig faktury.

° Reklamacje wynikajace z tytutu wad produktéw
° Reklamacje wynikajace z tytutu wad produktéw uwzgledniane beda w terminie
12 miesiecy od daty zakupu Cztonkom Klubu Betterware przez firme.
° Cztonkowie Klubu zobowigzani sa do przestania wadliwego produktu do siedziby
Betterware w Polsce wraz z wypetnionym drukiem reklamacji.
° W razie pozytywnego rozpatrzenia reklamaciji firma przesle nowy produkt wraz

zkolejnym zaméwieniem lub jego réwnowartosé zwroci na konto rabatowe Cztonka
Klubu. W przypadku rezygnacji Cztonka Klubu z uczestnictwa w Klubie Betterware
produkt zostanie dostany.
° Reklamacije ilosciowe

° Prosimy o sprawdzenie paczki w obecnosci kuriera, a w razie stwierdzenia
braku produktu, o niezwtoczne poinformowanie o tym fakcie Betterware Polska.
Reklamacije ilosciowe beda rozpatrywane wytacznie w ciggu 3 dni od otrzymania
paczki przez Przedstawiciela.

° W razie pozytywnego rozpatrzenia reklamacji firma przesle nowy produkt wraz
z kolejnym zamowieniem lub zostanie wystawiona faktura korygujaca.

UWAGA! Nie przyjmujemy reklamacji wystanych za pobraniem!
Produkty reklamacyjne nalezy wysta¢ paczka ekonomiczng na adres: ul. 3-go Maja 8, 05-800 Pruszkow
Kontakt do Dziatu Reklamacji Betterware: reklamacje@betterware.pl

KORZYSTAJ Z NASZEJ STRONY WWW.BETTERWARE.PL

Tutaj mozesz przejrze¢ katalog on-line oraz wejs¢ na zaktadke: Strefa Przedstawiciela, gdzie:

ztozysz zamowienie i sprawdzisz wczesniejsze zamowienia,

zarejestrujesz swoich nowych Przedstawicieli,

sprawdzisz aktywnos¢ swojej struktury,

pobierzesz wazne dokumenty, jak: aktualny cennik, druk zamowienia, druk reklamacji,
informacje o biezacych akcjach i promocjach.

PoN=

Szczegdtowe informacje znajdziesz na www.betterware.pl (Strefa Przedstawiciela)

DOSTAWA | ODBIOR TOWARU

Zaraz po otrzymaniu zamowionych towaréw dostarcz je Klientom w ustalonym terminie.
Pakuj produkty dla Klientéw w reklamoéwki firmowe.

Twoja rzetelnos¢, punktualno$¢ i sprawna dostawa produktéw tworza solidne podstawy wiezi
z Klientami. Zaufanie sprawia, ze Klienci chetnie sktadajg kolejne zamdwienia.

Im wiecej pozyskasz statych Klientow, ktérzy beda u Ciebie zamawiac regularnie, tym bardziej stabilne beda
podstawy Twojej dziatalnosci.
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WAZNE POJECIA

Zysk Natychmiastowy (marza 30%) — kwota wynikajaca z réznicy miedzy ceng, po jakiej kupujesz produkty
w Betterware (cena Przedstawiciela — patrz cennik) a ceng katalogowa, po ktoérej kupuja Twoi Klienci. Zysk
Natychmiastowy zostawiasz sobie, do Betterware wptacasz wartos¢ podang na fakturze.

Sponsorowanie — zapraszanie do wspotpracy osoéb do Twojej struktury sprzedazy (Grupy Osobistej)
na zasadach okreslonych przez Plan Marketingowy Betterware Polska (inaczej: rekrutowanie nowych oséb).

Punkty — kazdy produkt ma przypisang okreslong warto$¢ punktowa, stanowigcg podstawe do naliczania
rabatéw i premii. 1 punkt to okofo 2 zt netto.

Grupa Osobista — Przedstawiciele, ktérych zaprositas/zaprosite$ do wspétpracy, oraz ci, ktérych zaprosili Twoi
Przedstawiciele oraz osoby zaproszone przez Przedstawicieli Twoich Przedstawicieli itd.

Grupa Liderska — Grupa Osobista o obrotach minimum 4 000 punktéw Przedstawiciela, ktéry osiagnat tytut
Lidera.

Pierwszy Poziom — Przedstawiciele, ktérych wprowadzitas/wprowadzite$ do swojej struktury bezposrednio
»pod siebie” (inaczej: pierwszy poziom).

Twoje Pieniadze — na Twoje Pienigdze sktadajg sie rabaty za wyniki, bonusy, jednorazowe nagrody pieniezne,

Rabaty — Rabaty to sg kwoty naliczone od Twojego obrotu osobistego netto oraz od obrotu netto Twojej
osobistej grupy. Nastepnie sg one dzielone na poszczegdine osoby w grupie w proporcjach wynikajgcych
z przystugujacych Ci poziomoéw rabatow (od 3% do 15%).

a) Jezeli jeste$ Przedstawicielem Betterware to otrzymasz je jako wynagrodzenie za ustugi rozwoju sieci
wykonywane w ramach prowadzonej przez Ciebie dziatalnosci gospodarczej, a podstawag wyptaty jest
prawidtowo wystawiona faktura.

b) Jezeli jestes Statym Klientem Betterware to otrzymasz upust od nastepnych zakupow, tzn. bedziesz
mogt dokonac zakupow po znacznie obnizonej cenie. Bedziesz miat nizsza cene, bo bedzie ona obnizona
o wartosc¢ przystugujacych Ci rabatow.

Bonusy - element kalkulacyjny Twojego wynagrodzenia z tytutu $wiadczenia ustug marketingowych i rozwoju
sieci. Bonus jest liczony od wartosci od obrotéw netto Twoich Grup Liderskich (Twoj pierwszy poziom) oraz
Grup Liderskich drugiego, trzeciego, czwartego i kolejnych poziomow.

Wyrézniamy 5 rodzajoéw Bonuséw: 10%, 1%, 0,5%, 0,25% naliczane od tytutu Menadzera (wiecej informaciji
w ,,Planie Marketingowym?”).

Jednorazowe nagrody pieniezne — element kalkulacyjny Twojego wynagrodzenia z tytutu $wiadczenia ustug
marketingowych i rozwoju sieci. To wynagrodzenie jest przyznawane w ramach $ciezki kariery dla
Przedstawicieli Betterware Polska.

Cennik Przedstawiciela — wykaz produktéw, znajdujacych sie w aktualnej ofercie sprzedazy (katalog/ulotka),
zawierajgcy: kody dla kazdego produktu, wartosci punktowe, ceny dla przedstawiciela (brutto z Vat) i ceny
katalogowe dla klientéw. Cennik ulega zmianie kazdorazowo ze zmiang katalogu / ulotki.



TWOJA LISTA KONTAKTOW

LP  Imig i nazwisko Telefon Klient/Przedstawiciel Data spotkania
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Niniejszy materiat przeznaczony jest wytacznie w celu prezentacji potencjalnym Przedstawicielom Betterware jako materiat pogladowy, w zwigzku z tym

informacje w nim przedstawione maja charakter uproszczony. W celu zapoznania sie z doktadnymi obowigzkami prawno-podatkowymi Przedstawiciela

nalezy zapoznac sie z innymi Materiatami Betterware, w szczegdlnosci ze Szczegétowymi zasadami uczestnictwa w Klubie Betterware. 21
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Betterware BetterStyle Blus Nature

t ATWY START
ODBIERZ NAGRODY WARTOSCI 166,48 Zt!

Zacznij wspotprace z Betterware od prezentéw! Wez udziat w Programie Ltatwy Start, a przez 3 pierwsze miesigce bedziesz otrzymywac
fantastyczne nagrody! Aby przystapi¢ do programu, ztéz zamoéwienia o facznej wartosci co najmniej 100 punktéw w miesigcu rejestracji
lub nastepnym miesigcu od swojej rejestracji w Klubie Betterware. Zobacz przyktadowe zestawy produktéw:

Wartosc¢ katalogowa prezentu:

miesiac 24,90 zi

Gdy zrealizujesz zamowienia o tacznej wartosci co najmniej 100 punktow (ok. 250 zt),
otrzymasz supersiing PIANKE PREMIUM DO CZYSZCZENIA PRZYPALEN. Gesta
pianka, nie sptywa z pionowych powierzchni, dziafa silnie odttuszczajaco, usuwa
pozostatosci dymu, sadzy, thuszczu. Idealna do czyszczenia grilli, piekarnikéw,
kominkow, rusztéw. 300 ml.

2 Wartos¢ katalogowa prezentow:

miesiac 66,80 zi

Powtorz swoj sukces z pierwszego miesigca! Uzyskaj co najmniej 100 punktéw

(ok. 250 zt), a zdobedziesz dwa fantastyczne produkty: antybakteryjng SZCZOTECZKE
DO ZEBOW NANO GOLD z nanoczasteczkami ztota, dzieki ktérym bakterie i grzyby
nie rozwijajq sie, a Ty i Twoja rodzina jestescie bezpieczni oraz suplement diety

PH BODY BALANCE, dzieki wyjatkowym sktadnikom aktywnym ma zdolno$¢
skutecznego oczyszczania organizmu i przywracania rbwnowagi
kwasowo-zasadowej.

3 Wartos¢ katalogowa prezentow:

miesiac 74,78 zi

Az cztery rewelacyjne produkty czekaja na Ciebie gdy réwniez w trzecim miesigcu
zrealizujesz zamowienia o wartosci co najmniej 100P: PASTA STOMATOLOGICZNA
SILVER ACTION ze srebrem koloidalnym, bez fluoru, bardzo doktadnie myje zeby,
zapobiega préchnicy i powstawaniu kamienia nazebnego (50ml); PLYN DO MYCIA
KABIN PRYSZNICOWYCH, usuwa osady z mydta, szamponu i wody, chroni przed
zaciekami, doskonaty réwniez do wanien, umywalek i armatury fazienkowej (500ml);
PLYN DO CZYSZCZENIA POWIERZCHNI KUCHENNYCH, btyskawicznie i skutecznie
usuwa zabrudzenia ze wszelkich powierzchni kuchennych (500ml); ZEL DO PRANIA
TKANIN KOLOROWYCH z formutg chronigca kolory, skutecznie usuwa réznego
rodzaju zabrudzenia i plamy (1000 ml).

||‘ ‘l PLO79B ‘I“‘l www.betterware.pl
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Prezenty znajdq sie w Twoim zamdwieniu, w ktdrym osiggniesz prog 100 punktéw w danym miesiqcu. Nie wpisuj ich koddw na druku — system komputerowy automatycznie dotqczy
nalezne Ci nagrody (kazdq za 1 zt). Udziat w programie jest mozliwy tylko pod warunkiem uzyskania co najmniej 100 punktdw w kazdym z trzech miesiecy. Nie mozna ,wrdoci¢”
do programu po miesiecznej przerwie. Produkty w ramach poszczegdinych krokéw mogq ulegac zmianie w trakcie trwania programu



